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Definitie van upcycling
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Model 1: Sociaal leerwerkbedrijf

Kenmerken
e B2B - focus
e Ontstaan vanuit sociale doelstellingen
e Upcycling is een middel om vaardigheden te
ontwikkelen en reststromen te redden

Varianten
e la. Organisaties die voornamelijk op projectbasis
werken, met wisselende opdrachten voor
bedrijven (denk aan relatiegeschenken)

e 1b. Organisaties die werken met vaste
contractuele afnemers
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Model 2: Ontwerpgedreven samenwerking

e B2B-focus

e Ontwerp en co-creatie
staat centraal

e Naast product wordt
ook het ontwerpproces
verkocht
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Model 3: De creatieve onderneming

e B2C-focus

e Ontwerper maakt vaak
ook het product

e Nadruk ligt op
creativiteit,
bewustwording en
merkvorming

e Kleinere volumes
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Concluderend

1. De driehoek van design,
circulariteit en

sociale impact: elk initiatief
positioneert

zich ergens binnen deze drie
pijlers

2. Een kartrekker met sterke
ondernemersgeest die
nieuwe kansen

scout, klanten bindt en
processen optuigt

Circulair

Sociaal

B2B is stabiel en
schaalbaar

Design

B2C creéert
zichtbaarheid
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Zelf aan de slag
met het

stappenplan

Upcyclen Hoe pak je dat aan?

op schaal
Vragen om van tevoren te stellen | Waar & hoe? £
Locatie o
e : »
| Waar staan we nu? / el I W;e @?akt:\et. /
Donk 48 — 8, tcomertbsarit
| Samenwerkingen Circulair —=
" Maakcapaciteit
Ondernemerschap
Afzetkanalen U prCI en
Kartrekker

= Waardestijging dankzij
transformatie van
afgedankte materialen

S

Waar leg jij het
zwaartepunt?

| Wieis de doelgroep?/

Marktgedreven insteek

Wie ontwerpt het?/

Sociaal Design @i/t)

B2B is stabiel en B2C creeert
schaalbaar zichtbaarheid

IWie betaalt? /
i ?
Opdrachtgever | Wie trekt de kar? /

Afnemer Ondernemer
i ‘ Kwartiermaker

Dit figuur bouwt voort op een eerdere
theoretisering van ONZE Fabriek
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Stappenplan

Businessmodel matchen
met je startpositie en
ambities

Het vinden van de juiste
locatie en partners

Het vinden van een

afzetmarkt

. Inrichten van het
maakproces

. Het vinden of bieden van
ondersteuning

=] The
Upcyclen : Bin
Hoe pak je dat aan?
op schaal
Vragen om van tevoren te stellen I Waarahce: &
Locatie o
| Waar staan we nu? / Faciliteiten | Wie maakt het? /
Denk aan: 8 Sociale partners
I SOmenWérangen Circulair g Leerwerkbedrijf
! : !' Maakcapaciteit
Ondernemerscha
Afzetkanalen ° UprCIen

Kartrekker

S

= Waardestijging dankzij
transformatie van
afgedankte materialen

Waar leg jij het
zwaartepunt?

Wie ontwerpt het?/

| Wieis de doelgroep?/

Marktgedreven insteek 2 .
Sociaal Design )
B2B is stabiel en B2C creéert i/
schaalbaar zichtbaarheid

IWie betaalt? /
i ?
Opdrachtgever | Wie trekt de kar? /

Afnemer Ondernemer
i ‘ Kwartiermaker
Dit figuur bouwt voort op een eerdere

en eer
theoretiserin g van ONZE Fabriek

@@ The Bin




Panel gesp rek Stunt DE TERUGWINNIN O N Z E
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http://www.youtube.com/watch?v=zKjnA6Ygl4Y



http://www.youtube.com/watch?v=hFHN0YMB6eI



http://www.youtube.com/watch?v=B_jjykgSyNo

Panel gesp rek Stunt DE TERUGWINNIN O N Z E

fabriek

. isagann s Circulair Ambachtscentrum

SN LR
>~ "DELFT 2.7

@a The Bin




Zelf aan de slag
met het

stappenplan

Upcyclen Hoe pak je dat aan?

op schaal
Vragen om van tevoren te stellen | Waar & hoe? £
Locatie o
e : »
| Waar staan we nu? / el I W;e @?akt:\et. /
Donk 48 — 8, tcomertbsarit
| Samenwerkingen Circulair —=
" Maakcapaciteit
Ondernemerschap
Afzetkanalen U prCI en
Kartrekker

= Waardestijging dankzij
transformatie van
afgedankte materialen

S

Waar leg jij het
zwaartepunt?

| Wieis de doelgroep?/

Marktgedreven insteek

Wie ontwerpt het?/

Sociaal Design @i/t)

B2B is stabiel en B2C creeert
schaalbaar zichtbaarheid

IWie betaalt? /
i ?
Opdrachtgever | Wie trekt de kar? /

Afnemer Ondernemer
i ‘ Kwartiermaker

Dit figuur bouwt voort op een eerdere
theoretisering van ONZE Fabriek

@@ The Bin




Stappenplan

Businessmodel matchen
met je startpositie en
ambities

Het vinden van de juiste
locatie en partners

Het vinden van een

afzetmarkt

. Inrichten van het
maakproces

. Het vinden of bieden van
ondersteuning

=] The
Upcyclen : Bin
Hoe pak je dat aan?
op schaal
Vragen om van tevoren te stellen I Waarahce: &
Locatie o
| Waar staan we nu? / Faciliteiten | Wie maakt het? /
Denk aan: 8 Sociale partners
I SOmenWérangen Circulair g Leerwerkbedrijf
! : !' Maakcapaciteit
Ondernemerscha
Afzetkanalen ° UprCIen

Kartrekker

S

= Waardestijging dankzij
transformatie van
afgedankte materialen

Waar leg jij het
zwaartepunt?

Wie ontwerpt het?/

| Wieis de doelgroep?/

Marktgedreven insteek 2 .
Sociaal Design )
B2B is stabiel en B2C creéert i/
schaalbaar zichtbaarheid

IWie betaalt? /
i ?
Opdrachtgever | Wie trekt de kar? /

Afnemer Ondernemer
i ‘ Kwartiermaker
Dit figuur bouwt voort op een eerdere

en eer
theoretiserin g van ONZE Fabriek

@@ The Bin




	Dia 1
	Dia 2
	Dia 3
	Dia 4
	Dia 5
	Dia 6
	Dia 7
	Dia 8
	Dia 9
	Dia 10
	Dia 11
	Dia 12
	Dia 13
	Dia 14
	Dia 15
	Dia 16
	Dia 17
	Dia 18

